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Функциональные возможности:
 управление эффективностью процессов 

продаж и сделок с клиентом; 
 воронка продаж; 
 формирование прайс-листов с информацией 

об остатках товаров; 
 использование регламентированных 

процессов продаж, бизнес- процессы 
управления сложными продажами;

 расширенное управление заказами клиентов, 
типовые и индивидуальные правила 
продаж, соглашения; 

 самообслуживание клиентов;
 управление торговыми представителями ; 
 автоматизация розничных продаж: 

интеграция с торговым оборудованием, 
поддержка требований 54-ФЗ, управление 
ассортиментом продукции, печать ценников 
и этикеток со штрих-кодами, интеграция 
с ККТ, сезонное планирование, 
использование карт лояльности и многое 
другое.
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Функциональные возможности:
 мониторинг состояния процессов продаж; 
 планирование использования автотранспорта; 
 вероятностная оценка прогноза продаж; 
 раздельный учет по партнерам 

(управленческий учет) и контрагентам 
(регламентированный учет); 

 автоматический контроль лимита 
задолженности; 

 инвентаризация взаиморасчетов;
 обмен с Государственной информационной 

системой маркировки товаров (ГИСМ), работа 
с Единой государственной 
автоматизированной информационной 
системой (ЕГАИС). 
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Возможности для руководителей 
и специалистов отдела продаж: 
 позволяет фиксировать историю 
   переговоров с клиентом по определению 
   состава и условий продаж; 
 позволяет планировать поступление 
   выручки по дням, контролировать 
   соблюдение клиентом оговоренных сроков 
   оплаты, выделять просроченную 
   дебиторскую задолженность;
 обеспечивает сквозную автоматизацию 
   процесса продаж продукции и товаров 
   на производственном предприятии, 
   в оптовой и розничной торговле;
 включает средства планирования и контроля
   продаж, позволяет решать задачи 
   управления заказами покупателей. 
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